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“
海归硕士“唤醒”农庄

6月1日儿童节，恰逢周六，潜山
市梅城镇潘铺村“悦荷居度假庄园”
不断有游客涌入。草坪上，一些游
客正在开展团建拓展运动；池塘边，
一些家长正带着小朋友手持竹竿体
验小龙虾垂钓；咖啡馆里，游客们正
悠闲地喝着饮品，变换着角度拍照。

“120人的团建拓展活动+百人
亲子活动，又是人气满满的一天。”
庄园负责人朱思逸在安顿好游客
后，拍了段短视频，随即在社交平台
更新了一条状态。

自从朱思逸接手经营后，“人气
满满”已是该庄园的常态。

朱思逸是个“90后”，毕业于英
国东安格利亚大学工商管理硕士专
业，2016年回国后一直在上海和深圳
做外企高管。去年，庄园内的“悦荷居
民宿”建成开放，虽聘用了专业的酒
店管理公司运营，但一直不温不火。
朱思逸决定辞职回乡打理庄园。

“我很喜欢旅游，去过21个国家，
见过很多庄园。”在接手“悦荷居度假
庄园”后，朱思逸提出了开发特色田
园综合体的创意，除了民宿、餐饮、采
摘、垂钓，她又开发了露营烧烤、草坪
婚礼、研学课程、户外拓展等新业态，
同时，在线上、线下齐发力，线上上线
携程、抖音等平台，线下对接学校、公
司等承接研学、团建、会议等活动。

“新模式一经推出就广受欢迎，
以前只有周边的游客来，现在有来
自安庆、合肥以及江浙沪的游客。

‘五一’假期，每日客流量超一万人
次。”朱思逸说，不断延伸叠加的消
费链带动了周边40多户村民就业增
收，还吸引了两名“95后”咖啡师慕
名前来开店。

为了让庄园更具特色，朱思逸
还在不断提升它的文化内涵和社会

效益，比如她正在打造的共享图书
馆，将面对村里的留守儿童免费开
放；她还准备打造潜山民俗馆，集中
展示潜山的乡土文化和特色美食；
她正在筹备的“荷花节”，比起往年
也会有很大不同。“往年只有开幕
式，今年会有更丰富的活动。我们
还和天柱山旅游学校签了校企合作
协议，让学校老师带着学生加入‘荷
花节’活动，全程参与活动的策划和
落地，给他们实践的平台。”未来，朱
思逸还有很多新想法要落地，她正
摩拳擦掌，准备大干一场。

“刷二代”海外拓市场

在潜山市源潭镇，同为“90后”
的田仁元也准备在家乡大干一场。

5月 29日，从欧洲出差回来的
田仁元在合肥公司处理完工作后，
立即赶回源潭镇双林村，与村集体
签订双林刷业产业园租赁协议。“我
订了 100 多万元的设备，就等着这
4000平方米的新厂房收拾利索后搬
进去，2000平方米的老厂房已经不
够用了。”田仁元说。

田仁元是“刷二代”，他的父亲经
营着一家制刷小工厂，只有两台设
备。田仁元学的是计算机专业，在韩
国留学时，他就开始尝试做电商，在
网上卖刷子。2018年，留学回国后，
他不仅积累了一些客户，还有了几
十万元存款，他便和志同道合的表
哥徐军一起在合肥成立了公司。

“2018年以前，我们主要做的是
传统内贸，但当时国内市场很卷，大
家都在卷价格，我们卖的民用刷效益
很低，父亲的工厂也是青黄不接，这
让我们意识到必须做外贸，要到国外
去找市场。”田仁元说，2018年，他偶
然发现一位外国人在电商平台询价
采购一款电钻清洁刷，他根据对方需
求生产出了这款电钻清洁刷，后来成

为亚马逊平台的爆款，卖出了2000
多万元。这不仅救活了父亲的工厂，
也让他坚定了做外贸的信心。

“外贸这条路并不容易，要去国
外跑展会，要到国外电商平台投流
量，与国外客户的沟通成本也很高，
做成一单往往要花费五六个月。”田
仁元坚持了两年，投入了三四百万
元，终于熬出了头。2021年，他在欧
美市场开始有了稳定的商超客户、
电商客户，他们持续返单，当年他外
贸就做了700多万元。

此后，每年田仁元至少会出国三
次，去参加展会推销产品，去国外商
超看看自家产品的销售情况，去了
解国外客户的需求，回来再针对性
地作出调整。他不断升级产品，丰
富“大礼包”内容。“我们有一款洗车

‘大礼包’，以前只有3件产品，现在
有60多件产品，不仅有各种刷子，还
有水枪、吸尘器、小毛巾等配套产品，
能卖到100多元，让小刷子的产值翻
了番。”田仁元说，有了源源不断的订
单后，他便开始扩充厂房，由以前的
两台机器扩充到了20台机器，厂房
也升级到了2000平方米。

“以销带产，这是我们年轻人的
思路。”去年，田仁元又成立了跨境
电商C端服务部，在国外的电商平台
开了4个店铺，现在每个店铺每天都
有收入。今年，他将开发俄罗斯市
场，预计外贸收入将超过 1600 万
元。他在双林村租赁的新厂房，不
仅会生产刷子，还会生产小家电等
配套产品，预计今年公司总产值将

超过5000万元。
在广阔的海外市场寻到商机后，

田仁元又回到了源潭开办工厂，他为
源潭的民用刷开辟了一条“新赛道”。

“新农人”兴农在乡村

初夏时节，在潜山市黄泥镇前
进村的红薯地里，戴着草帽的吴品
娇正和乡亲们一起栽种红薯，先用
锄头开沟，放上红薯藤后，再用手覆
土，她不时对着镜头说上几句。

“95后”吴品娇，去年辞去了合
肥的高薪工作，回到家乡潜山市黄
泥镇前进村，和农业打起了交道。

黄泥镇的炒货颇有名气，吴品
娇的父亲吴其四自上世纪90年代就
开始卖炒货，后在潜山市区开了炒
货店，还注册了“黄泥佬”商标，年产
值达三四百万元。

去年，吴其四在镇村领导的动
员下，决定回前进村投资建基地和
加工厂，带动村民和村集体增收。
吴品娇休假回家，看到父亲建的基
地和厂房后，觉得此举非常有意义，
毅然辞去了工作帮父亲一起干。

吴其四在回到前进村后，根据
当地特色开发出了两款新产品——
红薯角和黄泥蒸肉粉。“父亲靠的依
然是传统销售方式，进商超、走批
发，客户仅限于潜山和周边县市，影
响力有限。”吴品娇回乡后，立即着
手布局线上销售，通过短视频和直
播，将炒货卖到了全国各地。

“去年7月到12月，我们在线上

卖了70多万元。”对于电商带来的效
益，吴其四连连称赞，“红薯角卖出了
40多吨，反响非常好，还吸引来了百
年老字号麦陇香公司和我们合作。”

电商销售不仅打开了红薯角和
黄泥蒸肉粉的销路，还提升了这两
款产品的知名度。今年，吴其四在
前进村承包了500亩稻田种植再生
稻，稻米用来加工黄泥蒸肉粉；他还
从山东买回了50万棵红薯苗，免费
发给农户种植，承诺保底价收购，每
亩红薯预计能为农户增收3000元。

去年，吴品娇还成立了一家文
化创意公司，吸纳了5名“95后”年
轻人加入，主要运营短视频项目。
目前正在运营“Hi潜山”和“潜阳就
业”两个抖音账号。

“Hi 潜山”拍摄的是“探村”视
频，“00后”大学生郭纯搭档驻村书
记项龙，用幽默风趣的视频风格展
现各个村的历史文化、特色农产品
和文旅产业等。“目前我们已经探访
了30多个村，每条视频的播放量都
有十几万，带动了各村农副产品的
销售。”吴品娇说，他们计划将来

“探”遍全潜山175个村，让更多人了
解潜山的乡村振兴。“潜阳就业”拍
摄的则是“探企”视频，帮助企业招
工，服务招商引资企业。

在潜阳大地上，还有很多“90
后”青年人正崭露头角。他们带着对
乡村的热爱和对自我价值的追求，以
全新的视角和理念，用知识托起乡村
振兴。在他们的耕耘下，潜山的乡村
正展现出前所未有的生机与活力。

游子归乡 逐梦前行
全媒体记者 查灿华 通讯员 潘 艺

从英国留学归来，辞去外企高管职务回到
家乡经营农庄，31岁的朱思逸让农庄变得越来
越多元，也越来越热闹；从走出大山到回村办
厂，31岁的田仁元通过跨境电商开拓国际市场，
让源潭的小刷子畅销欧美市场；从打拼了两年
的大城市离开，28岁的吴品娇一头扎进乡村，成
为“电商达人”，助力农产品“破圈”……

在潜山市，越来越多的年轻人返乡创业、扎
根田野、回报乡村，他们用自己的行动，诠释了
新时代青年对乡村振兴的积极探索和贡献。与
此同时，许多新业态也随着返乡青年的加入而
不断涌入，为乡村发展注入了新活力。

本报讯 为营造全社会关爱少年儿童的
浓厚氛围，近期，桐城市大关镇妇联联合镇团
委、大关教育集团校开展了“关爱儿童 情系六
一”系列活动。

5月初，大关镇妇联在大关中心小学开展
了“微心愿”征集活动，共征集到17名困境儿童
的“微心愿”。5月27日下午，大关中心小学开
展了“点亮微心愿 助圆微梦想”集中认领志愿
服务活动，孩子们的心愿被大关中心小学的

“爱心妈妈”们一一认领。今年“六一”来临之
际，该镇妇联利用去年筹集的“99公益金”在全
镇范围内开展了慰问留守困境儿童活动，为留
守儿童们精心挑选书本、文具盒、绘画笔等“微
心愿学习包”，同时，为8名中小学生发放助学
金共计4200元，让他们切实感受到社会大家庭
的温暖。 （通讯员 王维琴 谈汝婷）

桐城市：

关爱儿童 点亮“微心愿”

本报讯 今年以来，宿松县汇口镇聚力开
展人居环境整治行动，持续提升和美乡村“颜
值”。5月30日，该镇组织镇村干部职工、党
员志愿者、青年志愿者、县直包保专班人员
及清洁专员开展“和美松兹”村庄清洁日主
题活动，以集镇周边、美丽宜居自然村庄、
各村 （社区） 示范点等区域环境为整治重
点，对主干道路边枯枝落叶、白色垃圾、农业
废弃物、沟渠河道漂浮物等进行全面清理，人
居环境整治取得明显成效。

为深化文明乡风建设，提升和美乡村内涵，
近年来，汇口镇在日常整治工作的基础上，
聚焦宜居宜业和美乡村建设目标，认真学习

“千万工程”经验，以美丽乡村建设、文明实
践养成、农村移风易俗等工作为抓手，深入
推进农村精神文明建设。该镇还挖掘本地文化
资源优势，修建文化广场、文化活动室等，引
导群众自觉抵制封建迷信等不良风气。同
时，该镇积极开展文明家庭、道德模范等评
选表彰活动，营造浓厚的创建氛围，促进全
镇文明程度的提升。 （通讯员 熊亚丽）

汇口镇：

整治人居环境 提升乡村“颜值”

本报讯 为推动军人退役养老保险关系
及时顺畅高效转接，经过前一阶段的调试运
行，自今年 6 月起，我市机关事业单位养老
保险信息系统与人社部养老保险关系转移
接续平台、军人养老保险经办系统实现顺利
对接，这标志着我市机关事业单位军人退役
养老保险转移实现人社部养老保险关系转
移接续平台、军人养老保险经办系统“总对
总”办理新模式。

今后，安置到我市机关事业单位的退役
军人，在办理军人退役养老保险转接时，安
置单位和退役军人本人不用再跑腿，无需
再见面，也不用再网上申报，直接通过人社
部养老保险关系转移接续平台，实现军地双
方数据自动转接，资金网上划转，极大方便
了参保单位和退役军人。下一步，市机关事
业单位社会保险服务中心将持续完善养老
保险转移部门协作、优化养老保险转移业务
流程，强化问题反馈工作机制，以参保群众
满意度为标准，努力提升参保群众的获得感
和幸福感。 （通讯员 张安）

完善部门协作
优化养老保险转移业务流程

本报讯 为进一步推动《民法典》宣传走
深走实，近日，迎江区人民检察院结合“检察
护企”专项行动部署要求，积极深入辖区企
业开展“民法典与企业知识产权保护”专题
座谈与普法宣传活动。

活动中，检察人员重点解读了《民法典》中
涉及知识产权方面的法律条文，结合真实涉
企案例，具体从知识产权的权利客体、知识
产权惩罚性赔偿、常见的侵害知识产权的行
为、企业如何保护知识产权等方面深入讲
解，生动阐释知识产权保护的方方面面，确
保企业“听得懂、用得上”，帮助企业经营者
达到“学法、懂法、守法、用法”的目标。随
后，检察人员还对企业代表提出的问题逐一
解答。下一步，迎江区人民检察院将继续聚
焦优化法治化营商环境，以“检察护企”专项
行动为抓手，针对经营主体和人民群众急难
愁盼问题，持续深入开展《民法典》等相关法
律法规普法宣传，为迎江区经济社会高质量
发展营造良好法治氛围。 （通讯员 张芳）

迎江区检察院：

推动《民法典》宣传走深走实

本报讯 眼下，正值西瓜上市
的好时节。5月26日，在望江县雷
池镇雷池村，大棚西瓜种植基地里
呈现一派忙碌的丰收景象——一个
个绿油油、圆滚滚的西瓜躺在藤蔓
之间，瓜农们穿梭其中，熟练地采
摘、装车，每个人的脸上都洋溢着收
获的喜悦。

雷池村大棚西瓜种植基地负责
人计阳兵也正忙得不亦乐乎，他一
边采摘着西瓜一边高兴地介绍道：

“今年我种了27个大棚，全都是‘美
都’麒麟瓜。你看看，这瓜长得多

好，今年肯定能卖个好价钱。”计阳
兵的西瓜基地占地35亩，每亩产量
在1.5万斤左右，零售价在每斤3元
到3.5元之间，收益颇为可观。

这片大棚西瓜种植基地，由望
江县旭翔农业发展有限公司承租
经营，公司采取“公司+基地+农户”
的经营模式，通过土地流转，将原
本分散的土地集中起来，进行规模
化、标准化的西瓜种植。如今，基
地上的“美都”麒麟瓜已经成为当
地的一张“名片”，为公司带来了可
观的经济效益，也为周边农户提供

了稳定的就业机会。
正在基地忙碌的务工村民饶良

娥说：“从这个西瓜种植基地建设起
来，我就在这里做事了。农忙的时
候，这里一天就要十几个工人，每人
每个月能挣3000块钱。”

雷池村大棚西瓜种植基地的成
功，不仅仅体现在经济效益上，更在
于它为当地农业产业结构调整和农
民增收开辟了新路径。通过引进优
质品种，采用先进的种植技术和管
理模式，基地的西瓜品质得到了显
著提升，市场竞争力也随之提高。

这不仅让瓜农们尝到了甜头，也激
发了他们继续扩大种植规模、提高
种植水平的积极性。

另外，该基地还积极发挥示范
带动作用，定期组织周边的农户前
来参观学习，传授他们西瓜种植的
经验和技术。许多农户在基地的带
动下，也开始尝试自己种植西瓜，走
上了增收致富的道路。

“展望未来，雷池村大棚西瓜种
植基地还要继续坚持绿色、生态、可
持续的发展理念，不断优化种植结
构，提高产品质量。同时，基地还要

进一步深化和周边农户的合作，共同
探索更多农业产业发展的新路径，为
助力乡村振兴贡献更大的力量。”雷
池村党总支书记陆幼海表示。

在这个瓜果飘香的季节里，雷
池村大棚西瓜种植基地不仅为当地
增添了一道亮丽的风景线，更为村
民们带来了沉甸甸的获得感和幸福
感。在这片充满希望的土地上，人
们正用勤劳的双手，编织着更加美
好的未来。

（全媒体记者 罗少坤 通讯
员 方向）

大棚西瓜“甜”了舌尖“富”了村民

“乡村农房闲置与生态保护区
内建设用地紧张的难题，如何去破
局？”“‘一宅两院’模式的未来之路
该往哪走？”5月31日，一场“破解空
间之困，助力和美乡村”的现场教
学课程在岳西县石关乡“一宅两
院”民宿集聚区热烈展开，来自蚌
埠市的党员干部边走边听，并不时
热烈互动。

对于马畈村党支部书记、村委
会主任刘伟来说，这样的教学场景
再熟悉不过。“近一年来，这样的现
场教学越来越多，我们现场讲解也
越来越好，所以我们忙而有序。”刘
伟口中的“忙而有序”得益于石关
乡一年来持续推进乡村干部实训
基地创建行动。

近一年来，石关乡党委深入实
施基层党建“整乡推进”基础提标工
程，积极探索“共富学堂”建设，全力
打造乡村干部实训基地。“我们将基
地创建作为乡党委党校教学的基础
性工程，融入和美乡村精品村建
设、‘大石关’农文旅融合示范区建
设中，边建边优化，目前已承接各
类教学班次 12 期 1250 人、参观散
团近5000人次。”该乡党委副书记
王福升说。

近年来，石关乡紧密结合乡情
和独特资源，加快推进红二十八军
皖西特委革命活动旧址等红色资源
建设，整合“一宅两院”民宿集聚区、
国家安徽石关体训基地、高山茭白
种植基地、金钱松大道、象形旅游接

待中心等资源，串点成线、连片发
展，形成涵盖“党建引领、红色教育、
产业发展、乡风文明、基层治理”的
乡村干部培训精品路线。“目前还在
继续优化，正在推进象形山居、乡厨
乡宿示范户、休闲旅游服务中心、蔚
来之家等项目建设，特别是正在建
设的‘一宅两院’学院，将新增容纳
200多人的教学场地，对于基地体系
化、正规化建设将有很大推动作
用。”石关乡党委书记王业节说。

近年来，石关乡围绕高山康
养、高山农特产品、高山运动三大
特色，着力打造和美乡村示范片
区，推进精品村创建、示范村打造、
中心村布点，实现串珠成链。目
前，该乡已获批省级和美乡村精品

创建村3个，“一带、一路、一水、一
房、一馆”的主题景观风貌带已经
成型。“这些‘田园’‘产业园’风貌
带既是基地环境的营造点，更是教
学培训的具体课堂。”王福升说。

石关乡还在课程标准化建设
上下了一番功夫。该乡党委党校
邀请县级党校、县直有关部门知名
专家学者参与授课，选聘实践经验
丰富的乡村党员干部、业务能手兼
职任教，将乡内产业发展带头人、
民宿发展示范户、优秀村党组织
书记、企业负责人等纳入师资队
伍，实现高端师资与乡土专家同
台，理论指导和实践支撑并举。
对于课程设计方面，该乡统筹各
方资源，围绕集体经济、茭白种

植、民宿管理、生态旅游等资源，
为参训学员量身定制多组合的个
性化系列课程6个。

夏季是石关乡培训接待的高峰
时节，而该乡基地创建进度也将进一
步发力。该乡在农文旅融合示范区
建设基础上，持续做好实训基地的
建设完善、课程开发、承接教学、实
训评价等工作。“我们要在夯实基
础、提炼特色上，将实训基地内涵和
定位不断延伸，服务于乡村旅游，力
争将其打造成为培训培养乡村干部、
学习交流经验做法、示范推进乡村振
兴的重要平台，为打造宜居宜业和美
乡村注入人才力量。”王业节表示。

全媒体记者 汪秀兵
通讯员 储川川

打造“共富学堂”建设和美乡村

今年3月，吴品娇（左一）在北京举行的潜山农特产推介会上向来宾推介家乡的农特产品。 受访者供图


