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春天
满城花开、杨柳

依依。
打开门，确是草

长莺飞的季节，满眼
都是春天的色彩。

春天，是一切重
新开始的季节，万物复苏。

追花的养蜂人来了、茶农们摘下了头
茶、服装店主们也在融融春光中打开各自的
美丽橱窗、风筝达人们尽情地扯着手中的线
……赶春的人们早已歇不住了。本报推出
系列报道“直播春天”，走进这些赶春的人
们，看看他们带来的春天模样。
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□ 安庆晚报记者 程呈 文/图

春回大地，连片开放的金色油菜花，率先吹响
了春天的号角。时隔一年，65岁养蜂人申长林又
带着他的蜂群来到安庆。再次踏上这片熟悉的油
菜花地，他说，安庆的油菜花依旧美如初，满是春
天的气息。

迎江区顺安河东侧，盛开的油菜花宛如给大地
铺上了一层金色地毯。就是这里的蜜源吸引着申
长林，13年来，安庆始终是他追花采蜜的“第一站”。

为了第二天一早就能到达安庆，申长林雇了
辆大货车，夜里 11 点从老家河南省开封市出发。
经过9个多小时的车程，终于抵达安庆。

记者前来采访时，申长林正忙着在给货车“卸
货”。他的“货”可不一般，足足有100多个蜂箱，每

个蜂箱里少说有蜜蜂上万只。
“安庆油菜花分布广、面积大，是采油菜花蜜的

宝地。每年都会来这，停留一个多月，年年收获颇
丰。今年情况特殊，估计最多待20天就要赶紧去往
下一站了。”往年过完元宵节，申长林就会带着他的
蜂群，按时赴约。今年受疫情影响，他虽然来得晚
了点，但却不会缺席。

哪里有花，哪里就有养蜂人的身影。作为一
名从业30年的职业养蜂人，申长林一年当中有8
个月的时间是在外地度过的。

“只有人赶花，不能让花等人。”为了能采到最
好的花蜜，申长林和妻子走南闯北，带着他的蜂群，
追着不同的花期，花在哪里，他们的家就在哪里。

多年的养蜂经历，他已经摸索出一条适合自
己的养蜂路线。安庆的油菜花蜜采完后，申长林
接着往北去到山东，那里有清新淡雅的槐树花蜜，
然后再去往大连、长白山方向采椴树花蜜……申
长林说，往南最远去过云南，最北边是去内蒙古采
向日葵花蜜。

追随花儿迁徙，听起来是件很浪漫的事情，但
其中的辛苦却不为人知。追赶花期、居无定所、起
早摸黑、风餐露宿……这是申长林等养蜂人生活
的真实写照。

对养蜂人来说，一个个蜂箱是他们最重要的
家当，除此之外就是一顶简陋的帐篷了。“帐篷是
养蜂人迁徙的必备品，为了防止蜂箱被偷、节省开
支，养蜂人会在蜂箱旁边搭起帐篷，作为临时居
所。”记者看到，一张床、一些简单的炊具和两个小
板凳，这就是申长林的家。

“天气好的时候，一个蜂箱每天能产2斤左右
的蜂蜜。来安庆这么多年，我们也算小有名气了，
时不时有散客过来买蜂蜜，多余的蜂蜜会有加工
厂来收。”

接着，申长林走近一个蜂箱，动作轻柔地开盖
后，熟练地抽出其中一块蜂巢脾, 蜂巢脾的两面
布满了正在酿蜜的蜜蜂。他向记者介绍道：“蜜蜂
用嘴把花上的花蜜吸进它的蜜囊中,然后回到蜂
箱,把花蜜吐在蜂脾上酿蜜。”

记者问道，养蜂会被蜜蜂蜇吗？申长林伸出
双手，指着手上被蜜蜂蜇得鼓起的红包，说道：“哪
能不蜇呢？每天都会被蜜蜂蜇，早就习惯了。”对
于申长林而言，养蜂虽然辛苦，但成果却是甜蜜
的，每年上十万的收入让他很知足。

花开人来，花落人走。奔波的脚步与漂泊的
身影，勾勒出申长林等养蜂人艰辛的人生和先苦
后甜的甜蜜事业。（图片为申长林正在整理蜂箱）

追花采蜜的“游牧”养蜂人

奋斗的青春最美丽
——记工行安庆分行岗位技术能手张平

入行三十年，他时时严格要求自

己，勤奋学习、努力工作，不断追求进

步，获得了助理会计师、保险、基金等

众多岗位资格证书；他牢记使命，坚

守岗位，勇于奉献、敢于担当，一心追

求卓越金融服务，先后被评为工行安

庆分行先进个人、2019年中国工商

银行安徽省分行 ETC 营销服务明

星、安庆工行五项技能比赛岗位技术

能手。他就是工商银行安庆石化集

贤支行营业部负责人张平。

始终将客户满意度放在首位

三十年里，张平历任多个岗位。

从手工记账时代到如今的全球畅通

网络时代，从算盘账本到如今电子化

无纸化办公，无论时代如何变迁，业

务如何变化，不变的是他始终忠于职

守，敬业奉献。

2016 年一季度末，根据人民银

行要求，4月中旬将投产代理财政集

中支付电子化系统。市分行将这一

工程定位“一把手”工程，能否顺利投

产运行，关系到该行同业占比及社会

声誉。时间紧、任务重、人手少、投产

压力非常大。

张平迎难而上，利用投产前的测

试机会，加班加点认真做好业务各个

操作环节的测试，在系统未正式投产

前，将可能存在的问题及时充分暴

露、提前解决，保证了系统于4月9日

顺利投产，投产后各项业务运行平

稳，并得到客户的广泛认可，工行同

业份额因此有了较大的提升。

他以带出一支能营销、重业绩、

控风险的支行营业部队伍为责任，在

营业部全体员工不懈努力下，该支行

因此也连续实现第 19 个案防安全

年，该行营业部曾获得安庆市2017

年“文明窗口”、2019年安庆市第五

届“服务示范窗口”等荣誉称号。

始终在金融抗疫一线服务客户

在抗击新冠肺炎疫情期间，张平

统筹做好营业间疫情防控和服务客

户工作，展示了解决复杂问题的能

力。他有大局意识，敢于奉献和担

当，向社会和客户展现出了大行风貌

和社会责任，充分发挥了金融服务对

疫情防控的支持保障作用。

1月26日，大年初二，中国石化

集团安庆分公司要求通过工商银行

账户向武汉疫区捐款，由于是春节休

假期间，业务处理不太顺畅，他知晓

后第一时间向省分行业务处理中心

联系协调，最后让企业顺利捐出安庆

市工商银行的首笔款项。2月3日大

年初十，一单位银行承兑汇票到期贴

现，他也顺利办理。

近日，在得知某与疫情防控相关

的企业有开立对公账户的需求后，他

高度重视，在第一时间加班为该企业

办理开户手续，并耐心指导客户使用

工行企业网上银行、开立电子银行汇

票等多项产品，极大地方便了客户流

动资金第一时间用于疫情防控生产，

确保客户金融需求得到满意解决。

始终以丰富经验为年轻人引路

无论工作还是生活中，他都是一

位乐观向上的“老同志”，但他没有抱

着坐等退休的工作态度，仍志在千

里。他每一天都是精神抖擞地来上

班，然后井井有条的处理好营业部各

项事宜。他总笑说人忙一点是好事，

说明你心理、身体都是健康的。与这

样一位时刻乐观进取，感恩工行的

“老同志”在一起工作，使年轻人不自

觉地矫正了自己的工作态度，做好每

一天工作。

年轻员工刚认识张平，一般都喊

他“张主任”，他总是微笑着说喊我

“张叔”就行了，这一份灿烂的笑容，

这简单的两个字---“张叔”让年轻

人瞬间拉近了距离，就如同在和一位

邻里叔叔相处。在日常工作中，他不

厌其烦地叮嘱年轻人在业务处理方

面的注意事项，不仅让年轻人知其

然，而且使知其所以然，时常讲述每

一个操作流程背后的账理知识，并

不断指导年轻人未来的职业发展方

向，希望用他多年积累的工作经验，

毫无保留地帮助年轻人成长。

在生活中，张平也是一位知心大

哥哥，每当年轻人遇到什么烦恼，他

都会出现在年轻人身边，亲切地帮年

轻人分析、判断，耐心帮其排忧解

难。不仅与同事相处融洽，对待客

户，张平更如家人般亲切热情。每当

客户遇到什么难题或者疑问，他都想

法设法帮助客户解决问题直到客户

满意为止。当客户在厅堂出现争吵，

他会和客户耐心沟通，安抚客户情

绪，细心周到处理好客户与银行的一

些小摩擦。他待人亲切，与人友善的

人格魅力，成为工行的好品牌。

寒来暑往、春去秋来，三十年的

风雨路，有欢笑也有泪水，但总有一

股力量指引着他不断的前行。张平

常说：“我是谁并不重要，我做的事才

是最重要的，要让自己做事的结果超

越领导和同事的期望。”他始终坚信

只有拼搏的年轮才是有意义的岁月，

在越来越激烈的同业市场竞争中，他

始终将客户满意度放在首位，通过不

断创新，优化网点环境，紧跟“互联

网+”金融的发展方向，全力打造多功

能创新服务型金融便利店，为客户提

供全面、优质、便捷的服务。（叶双六）

【工行温度】


