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近日安庆天气情况：
今 日 ，晴 到 多 云 ，

12-24℃；明日，多云到晴，
14-25℃。

本报讯（全媒体记者 程呈）
11月7日18点45分，迎来今年冬
季的第一个节气“立冬”。虽是立
冬，但安庆气温并未因此降低。
今明两天依旧暖阳高照，最高气
温逐步回升至25℃。

据安庆市气象台预计，本周
前期，安庆天气以晴到多云为主，
好天气适宜出游和晾晒。但是本
周中后期开始，天气格局将逐渐
发生转变，空中云系增多，太阳沦
为配角。9 日至 10 日，安庆局部
地区或将有一次弱降水过程，零
星小雨会捎来一股凉意，体感不
如晴天舒适了。

另外12日前后，冷空气不再
“小打小闹”，而是要“发力”了。
这次来袭的是一股实力较强的冷
空气，受其影响，阴雨天气“接
棒”，风力增大，气温也有较明显
下降，湿冷感明显，厚衣物可以提
前拿出来做准备了。

按照气象学标准，连续 5 天
日滑动平均气温低于 10℃才算
入冬，第 1 天即为真正的入冬之
日。安庆常年入冬时间约在 11
月底，从目前来看，在冷空气一次
次助攻下，安庆离入冬也不远
了。不过，安庆的初冬一般不会
太冷，每天地表接受的热量大于
散失的热量，尚有余热，仍常会出
现风和日丽、温暖舒适的“小阳
春”天气。随着时间推移，约在冬
至节气后，冷空气频繁南下，标志
着安庆进入寒冬时节。

立冬是秋冬季节交替的日
子，取其谐音“交子”，故人们常在
立冬时吃饺子，为过冬储备能
量。立冬时，秋燥尚未完全消退，
天气却越发寒冷，人们易患感冒，
也是慢性咽炎、支气管炎、哮喘的
高发季节，此时更应注意饮食，可
常吃应季蔬菜萝卜，早晚注意保
暖，适当锻炼身体增强体质。

立冬“拥抱”暖阳
最高温逐步回升至25℃

□ 全媒体记者 付玉 文/图
通讯员 梁月升 嵇奕华

经过一个多星期的预售和
暖场，2022年“双11”网络购物节
在 10 月 31 日 20 时正式拉开帷
幕。广大消费者“买买买”激情
高涨的同时，安庆本土企业备
战、销售情况如何？记者对此进
行了走访调查。

土特产爆火

面单“打不完”

“今年‘双11’活动是10月31
日晚正式启动的，我们从晚上忙
到第二天凌晨 4 时下班，昨天晚
上也忙到了 24 时才回家。”连续
两天熬夜，宋根全的声音里没有
一丝疲惫，反而非常兴奋，11月2
日一大早，他便起床了。“昨晚有
好几百份面单没打完，早上还在
打，今天我们又临时找了六七名
工人来包装。”

宋根全的公司生产和销售茶
叶，他告诉记者，“公司在岳西县
城，基地在菖蒲镇。公司承包了
200 亩茶园，与当地茶农签约了
7500 亩，每年总共生产 4 万斤干
茶，其中有 50%是通过网店销售
出去的。我们在淘宝、天猫、拼多
多、京东以及一些助农网络平台
都开了网店。”据宋根全介绍，其
公司 2021 年的网络销售额达到
了1000万元，今年的网络销售额
截至10月份已经超过900万，全
年将突破1000万。

为了备战今年的“双11”，宋
根全做了多方面准备。“首先是备
货，为了接单后能第一时间发货，
我们提前将 8000 斤茶叶从菖蒲
镇仓库调往岳西县城；其次是备
足了包装和茶具赠品等。”宋根全
说，尽管活动才启动2天，但销售
情况非常好。

“网店主要销售岳西翠兰和
今年新上市的一款红茶。从 10
月31日20时到11月2日8时，不
到两天的时间里，我们的销售额
已经达到了 16 万元，共有 1500
单，仅11月1日当天，销售额就达
12.8万元。”宋根全说，除了传统
的岳西翠兰以外，今年新上市的
红茶销量非常好。

宋根全介绍，他们开拓网络
市场已经有 10 年时间，“一开始
就是在淘宝和天猫上开网店，这
两年开拓了直播业务，不仅在淘
宝上直播，也在抖音上直播。今
年 4 月份，直播间的销售额达到

了 34 万元，销售数据相当可观。
‘双11’期间，我们的直播间也在
配合活动做直播，每天播 6 个小
时左右。”

直播带货忙

童装“发不停”

11 月 1 日，在望江县童装城
内，各大快递公司的快递车满载
货物排队驶出园区。园区内，每
一家商铺的地面上都堆满了即将
要发货的纺织服装，其中以童装
居多。

“加粉丝团，找客服去拿双
袜子，宝子们！”“喜欢什么颜色
就去拍什么颜色！”“满绣重工啊
姐妹们，都是有经验的师傅们给
你们裁出这么重工的小细节，而
且它不是纯白，它给你做了一个
双色拼接，侧面做了一个咖色的
小边边。”……11月1日14时许，
在望江县童装城一家制衣公司
的二楼网络直播间内，主播胡青
青正拿着一套童装，对着手机镜
头做介绍，语速不疾不徐，显得
非常干练。

在该制衣公司的二楼，不止
有这一个直播间，还有 4 个直播
间在同时开播，不同风格的主播
对着手机镜头，向直播间的观众
展示不同的童装款式。

据该制衣公司负责人汪余清
介绍，他们开通抖音直播间已有
2年，“我们一共有6个童装品牌，
设计、包装都有各自的风格，每个
童装品牌都开了一个直播间，每
天从6时直播到24时。今年，我
们的线上营业收入预计在 7000
万元到8000万元。”汪余清说，这
样的销售数据在望江县并不算优
秀的。公司网络直播间每天的商
品交易额在 30 万元左右，今年

“双11”启动以来，直播间流量是
平常的3倍，10月31日当晚的商
品交易额是平时的30倍。

“目前，望江童装城内有童装
企业 400 余家，直播带货的企业
并不多，仅有50家左右开通了直
播间，绝大部分在淘宝、拼多多等
平台的直播间带货。”汪余清说，
在整个望江县城，至少有 300 个
卖童装的直播间，一部分是企业
自己开的，还有一部分是与专业
直播团队合作的。

汪余清的制衣公司在望江县
设有3个仓库，“双11”期间货源充
足，“童装城快递物流也非常便捷，
10月31日晚上下单的货品11月1
日早上一大早就发走了。”他说。

增加人员和线路

快递企业迎战“双11”

安庆市邮政管理局数据显
示，11 月 1 日当天，全市快递发
件量 125.6 万件，较去年同期增
长 8.8%；快递收件量 72.4 万件，
较去年同期增长9.36%。今年安
庆市的快递业务旺季从 11 月 1
日开始，将持续到春节前，共 82
天，业务高峰期预计出现在“双
11”“双 12”和年货节期间，预计
安庆发件量峰值在11月12日出
现，达到 150 万件；到件量峰值
预计将出现在 11 月 15 日，到件
140万左右。

“安庆的快递业务量规模、增
速在全省排名一直靠前，其中桐
城市、望江县 2 个县（市）的快递
业务量在全省县域经济 20 强内
一直排在前五，主要产品是望江
的服装和桐城的塑料、劳保用品
等。”安庆市邮政管理局市场科科
长吴恒志介绍，“为了确保‘双
11’快递业务有序开展，安庆快递
企业增加了人员和线路。据统
计，全市快递企业增加了临时聘
用人员约 300 余人，临时加开了
16条直达班线。此外，各企业在

‘双11’前组织应急演练，提升对
突发事件的处置能力。”

土特产爆火童装带货忙 快递人员和线路增加

火拼“双11”，我们全力迎战

11月1日，在望江县童装城内，主播正在直播间里带货。


