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潜山 63 位第一书记变身推荐
官 直播带货助农增收，“小屏
幕”打通农产品“共富路”。“带货
书记”们，“带”的是理念和信心，

“带”的是责任和发展，“带”的是
富庶和幸福，让人肃然起敬，不得
不为之点赞。

潜山山好水好气候好，农产
品品种丰富，质量优良。但“酒
好也怕巷子深”，一段时间以来，
潜山不少优质农产品仍“养在深
闺无人知”，在数字已成为新农
资，手机已成为新农具，直播已
成为新农活的今天，电商已成为
推销农副产品最为高效的平台。

“第一书记”注重用好电商这个
“利器”，纷纷走进“直播间”，推
销农副产品，这是在为当地农副
产品“背书”，也是在为一村百姓
谋福祉。也许他们直播表现欠
佳，普通话也并不标准，但他们

直播间里的身影却是乡村振兴路
上的最美姿态。他们的直播带货，
不仅能够吸引媒体关注，起到聚流
作用，促进当地农副产品销售；还
能通过这种接地气的形式，塑造一
村一域农副产品品牌，展示推广当
地区域形象，激起当地群众热爱家
乡的浓浓共情。这些为推动一方
发展、富裕一地百姓而敢于在直播
间里“秀”一把的书记们，都是
值得我们点赞的。

“第一书记潜山分团”已经用
行动告诉我们：电商助农大有可
为。接下来，直播间里，需要第一
书记们继续当好“推销员”“带货
员”；直播间外，同样需要第一书
记们大有作为。优化农村公路布
局、完善网络基础设施、建强农村
物流体系、大力发展“客货邮”、引
导更多农民兄弟进军农业电商市
场 …… 只 有 不 断 拓 宽 眼 界 和 思

路，敢于、善于为农业电商站台、
代言、带货，力促电商与物流齐
飞，生产与销售共赢，才能使电商
助农效果最大程度显现，让更多
农副产品飞入千家万户，帮助农
户增收致富。

为官一任，造福一方。期待更
多乡村干部们像“第一书记潜山分
团”一样，把网络当集市，勇于融

“网”用“网”，都来当吆喝叫卖的
“带货主播”，帮乡亲们增收致富，
让群众的“钱袋子”更满，幸福的笑
容更甜。

为“第一书记潜山分团”点赞
艾才国

短视频内容诙谐幽默、直播带

货精彩纷呈，这段时间，一个名为

“第一书记潜山分团”的抖音账号迅

速火出圈。短视频和直播中出镜

的，均为潜山市各村第一书记。他

们用独到的视角、新颖的形式在网

络上掀起了宣传潜山风土人情、推

介潜山农特产品的热潮，短短三个

月圈粉12.4万，农特产品曝光量超

1000万，带动农产品销售超60万

元，为激活乡村经济，带动农民增收

致富，走好乡村振兴“共富路”发挥

了积极作用。

（《安庆晚报》11月8日）

“第一书记潜山分团”用独到的
视角、幽默的表现形式，为潜山的风
土人情和农特产品开辟了一条“共
富路”。“第一书记潜山分团”账号迅
速在抖音平台上崭露头角，三个月
内圈粉12.4万，农特产品曝光量超
过1000万，带动农产品销售超过60
万元，这背后的秘诀是什么？

首先，“第一书记潜山分团”以
诙谐幽默的方式宣传潜山的土特产
品，通过一系列幽默的表演和互
动，他们让观众忍俊不禁，引发笑
声。娱乐性质的内容吸引了大量
网友，让他们了解潜山的风情和
土特产品。

其次，潜山的农特产品多种
多样，每个村庄都有其特色。第
一书记们不仅宣传自己村庄的产
品，还互相推介，形成了产品之间

的互补关系。相互合作精神不仅
加强了各村庄之间的联系，也拓
宽了产品销售的渠道。多元化的
乡村产品推广有助于提高农产品
的销售额，为农民增收提供了实
实在在的机会。

“第一书记潜山分团”的直播带
货活动不仅提高了农产品的曝光
度，还直接带动了农产品的销售。
许多农产品在直播间成交，同时也
吸引了更多消费者前来购买，为农
民带来实实在在的收益，为乡村经
济注入了新的活力。

除了销售农产品，第一书记们
还努力培育新农人。通过直播和短
视频，他们向年轻人传授农业知识
和创业技巧，鼓励他们回乡创业。

“第一书记潜山分团”的成功也凸显
了社交媒体在乡村振兴中的作用。

通过抖音这一热门社交媒体平台，
他们将潜山的故事传播到全国各
地，吸引了众多网友，再次印证了社
交媒体在信息传递和品牌推广中的
重要性。

“第一书记潜山分团”用新颖
的思维和方式，打破了传统的宣传
和销售模式，为乡村振兴探索了一
条新路。在乡村振兴的道路上，创
新和活力是不可或缺的元素。“第
一书记潜山分团”用其独特的方
式，让直播带货产生了推介农产
品、宣传当地乡村文化、介绍人文
地理、提升农民收入、促进乡村经
济发展等多重效应。他们的成功
经验告诉我们，只要有创新思维和
勇气尝试，“小屏幕”也能带领广大
农民走上致富路，为乡村振兴贡献
更多“新活力”。

“第一书记潜山分团”背后的秘诀是什么？
孙维国

2000年回乡后，望江县鸦滩镇
连塘城村袁源只专注一件事，那就
是养鸡。20余年里，袁源不仅把
养鸡事业做得风生水起、带动地方
群众增收，还被池州学院聘请为讲
师。今年3月，他被华中农业大学
聘请为客座教授。

（《安庆晚报》10月31日）
在许多人的印象中，学院的讲

师和大学的教授都是高学历人才和
专家学者，与农民无关。但在新农
村的现代化实践中，有许多新型职
业农民，还有不少“田秀才”“土专
家”。他们或是田间地头的“老把
式”，或是返乡创业的新青年，经年
累月和种植、养殖打交道。他们爱
农业、肯钻研、懂技术、敢开拓，成了
响当当的行家里手。如袁源，他的
学历或许不高，也没有传统意义上
的科研成果，却真正“把论文写在了
大地上”，因而他被聘请为客座教
授，他的励志故事也成为当地的佳
话。这让我们看到了农民这一职业
的潜力以及农村广阔的天地里成就
更多精彩人生的可能。

我们为袁源喝彩，是他紧盯市
场的创业。他借助科技力量与安徽
农业大学合作，在本地黄鸡中挑选
出黑羽乌骨鸡做母本，又从江西引
进黑羽乌骨鸡公鸡做父本，经过数
年提纯、选育、扩繁，养殖成深受市
场欢迎的黑羽乌骨鸡。为实施标准
化和规范化管理，他统一防治禽病、
统一消毒，建立质量安全追溯制度，
加快产业化进程。他还以年销售收
入超过 1500 万元了带动地方群众
增收，他以这一“通行证”和含金量
高的“文凭”，赢得高校的青睐，成为
了客座教授。

我们为养鸡农民袁源成大学客
座教授喝彩，还说明了三百六十行，
行行出状元。袁源的经历再一次说
明了那个最朴素的道理：术业有专
攻，只要专精一门，不论是“种田”还
是“养鸡”，同样可以出彩，成就不
凡。袁源把握好市场的需求，在“不
做大只做特，不做第一只做唯一”上
下功夫，不仅使自己成为农业新产
业新业态的先行者，而且还为我市
创新打造出了黑羽乌骨鸡这一新品
种，在希望的田野上成就了自己的
事业，实现了人生的自我价值。同
时，这也告诉我们，农村人才的评
定，已破除了唯学历、唯资历、唯论
文等倾向，突出了以实绩为导向，我
们的大学也正在为这类人才提供施
展拳脚的舞台。这也就为下乡回乡
创业的大学毕业生、复退军人等以
及乡村的“田秀才”“土专家”们脱颖
而出，创造了条件，打造了广阔的施
展空间。

为养鸡农民成

大学客座教授喝彩

潘天庆

图片来源于网络。


