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近日安庆天气情况：
今日，多云转阴，局部有

阵雨，17～27℃；明日，多云
到晴，17～25℃。

本报讯（全媒体记者 程呈）
5月5日进入立夏，自此，天气会
越来越热。本周晴好天气回归，
最高气温可达28℃。

经过“五一”假期的雨水洗
礼，晴好天气昨日大面积“上线”，
阳光、蓝天和白云重回天际，气温
稳步回升。气象数据显示，昨日
15 时许，全市 198 个站点气温在
25℃以上，太湖百里、岳西黄尾服
务区、岳西五河等局部地区实时
气温超过了30℃，提前感受了初
夏滋味。

进 入 5 月 后 ，安 庆 正 式 入
汛。据安庆市气象局预测，今年
汛期（5-9月）全市降水量较常年
偏多5至8成，暴雨日数较常年偏
多；梅雨期较常年偏长，梅雨量较
常年偏多，梅雨强度偏强。

从目前来看，本周降水量不
高，以晴到多云天气为主，期间有
两次小“插曲”。两波降水分别出
现在7日和10日至11日，雨量多
为小雨。另外7日至9日全市有
一次冷空气活动，受其影响，日最
高气温略有下降。9日早晨气温
较低，山区为9～11℃，其它地区
为12～14℃。

立夏是夏天的开始，除了气
温升高、雨量增大，还有个显著特
点，就是强对流天气增多。在气
象学上，强对流天气是指发生突
然、移动迅速、天气剧烈、破坏力
强的灾害性天气，主要有雷雨、大
风、冰雹、龙卷风、局部强降雨等。

如何防范强对流天气？安庆
市气象台专家表示，公众要有防
范强对流天气的意识，需密切关
注气象部门发出的预警信息，提
前做好应对准备。出现强对流天
气时，应尽量避免室外活动。强
对流天气发生时，雷电最为活跃，
公众要加强对雷电的防范，不要
待在空旷的环境中，应到有避雷
设施的建筑物里躲避。另外，瞬
时大风容易造成树木折断和房屋
倒塌，进而造成人员伤亡。一旦
强对流引发雷雨大风，公众应远
离易折断的树木、广告牌以及危
房等。

晴好天气回归

春天“余额”不足

“五一”假期里，众景点游人如织，人们尽情享受假日的轻松惬

意。在我市，县城创业的“90后”夫妻档、山村开民宿卖“风景”的“95

后”“00后”，拼搏奋斗、倾情奉献，用“我在岗”的方式唱响“劳动者之

歌”，洋溢着青春之美，成为假日里的一道靓丽风景。

不负青春 他们唱响劳动者之歌

□ 全媒体记者 刘惠子

“五一”假期里，太湖县晋熙镇“90后”创业夫妻档殷
延哲、邱河群忙得不可开交。“白天打理开在县城的咖啡
馆，晚上打烊后化身带货主播，在线上售卖优惠套餐券及
部分成品。”殷延哲说，通过线上直播为线下引流，是夫妻
二人近年来一直在探索的创业生存之道。

5 月 1 日 22 时，咖啡馆结束一天的营业，准备打烊
了。当天的客流量约为平时的2倍，营业额也有所突破，
但夫妻二人并不满足眼前的成绩，又忙着开启线上直播。

“我们在太湖县经营6年多了，如果你是新朋友，可
以通过这个29.9元套餐，来实体店体验不同的美食，感受
不同的风景……”23时，邱河群在直播间里熟练地介绍
自家咖啡馆的产品。整场直播，吸引了四五千人观看。

殷延哲告诉记者，他和妻子在大学创业时试过做直
播。今年，他们开启“线上+线下”的经营模式，希望借助
短视频和直播突破销售瓶颈。一开始，夫妻二人曾想找
专业人员负责运营直播间，但与“只有在经营一线，才能
有一线生机”的认知相悖，最终决定亲自上阵。邱河群做
主播，殷延哲负责运营，此外招聘直播助理，组成直播小
团队。

为备战“五一”，殷延哲和邱河群早早筹划，提前一个
月在直播间推出优惠套餐，让返乡人和外地游客知道晋
熙镇有这样一家咖啡馆。

“经过前期积累，我们现在每场直播观看人数固定在
几百人，商品点击率和转化率一直在提升。线上直播引

流为线下实体店注入了新活力。”邱河群感慨万分。
年初刚做直播时，直播间内只有三四个人。夫妻二

人坚持做了几场，每场结束后认真复盘。
4月8日晚的直播，殷延哲印象深刻。因为直播间的

人数首次突破了1800人，成交金额超过7万元。妻子邱
河群也找到了做主播的自信，收获了粉丝的大量好评。

直播产生的效果在“五一”假期充分体现。“咖啡店的
日营业额近万元，很多顾客到店后开心地打招呼，表示看
过直播，加入了粉丝团，还囤了很多优惠券。”邱河群说。

“最重要的是结识了很多新朋友，一些外地返乡的年
轻人为我们带来了新思路。”殷延哲表示，假期里，他和妻
子坚持白天经营实体店，晚上做直播带货。在未来，夫妻
二人将探索出更成熟的线上线下经营模式，为合伙人赋
能，也为更多的实体餐饮店带去新活力。

县城创业夫妻档：线上线下迎各地“咖友”

□ 全媒体记者 管炜 通讯员 梁月升 文/图

5 月 3 日下午，岳西县石关乡大别山四景庄园民宿
“95后”主理人王敏忙着登记住户信息、打包茶叶……

王敏大学毕业后在上海工作了3年，2022年春节回
家时，听说家乡民宿产业发展火热，农产品也开启了线
上售卖模式，但缺少民宿主理人和直播人才。于是，王
敏返乡，做起了民宿主理人。

当时，庄园只是雏形，上岗后，王敏便雷厉风行地干
起工作。“理清思路，根据目标用户塑造民宿整体形象。”
了解到民宿计划走商务风格，王敏查阅大量资料，学习
借鉴多家民宿的成功经验，最终敲定设计方案。

村民投资民宿，既要控制成本和保证品质，还要打
造品牌，这是王敏作为民宿主理人绕不开的“课题”。比
如，在登记用户信息上，因专业软件成本过高，王敏自制

表格，形成了自己的一套方式方法。从外地招聘专业保
洁人员和酒店管家的成本较高，王敏培训村民做好相关
服务。从最整理被子到摆放房间物品，从消毒杯具到清
洁地板，王敏坚持高标准、严要求。

王敏不仅是民宿主理人，也是带货直播小能手。凭
借曾经做跨境电商的工作经历，王敏在推介家乡农特产
时，聚焦特色来增强产品记忆点。比如茶叶，主打“高
山”特色；橡子豆腐，主打纯野生……现在，王敏每次开
播，直播间的观看人次都能破万，不少游客通过直播间
了解大别山四景庄园民宿。

和王敏所在民宿主打的商务风不同，“00后”储培根
将闲置农房改建为溜溜弯民宿，主打“年轻化”。“‘溜溜
弯’这个名字比较贴合年轻人，亲切、活泼、有趣。”储培
根说，不仅是名字，民宿整体风格和服务也贴合年轻人。

去年3月开始做视频引流时，储培根选择的是专业
风。他将大学期间建立的做“技术流视频”的账号转为
民宿号，虽然有近 2 万的粉丝基础，引流效果却并不理
想。通过该账号发布的视频，看的人多，来的人少。原
因是该账号粉丝以福建人为主，且多为摄影爱好者。

于是，储培根新建了民宿视频号，通过建立“零零后
进大山”的人设，迅速积累了一定的粉丝基数，而后，拍
摄制作混剪风格的宣传视频。现在，储培根已经不拘泥
于一种视频风格，“不断变化，不断求新，才能做得更
好。”储培根说。

当天，溜溜弯民宿12间房住满了游客，来自江苏、福
建、浙江等地。储培根的大山创业梦，正在一点点实现。

山乡民宿主理人：为游客撷取悠然慢时光

王敏在打包茶叶王敏在打包茶叶。。

邱河群在直播。 图片由采访对象提供


