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虚报三分之二的订单

这家琴行老板是来自广东的林
慧瑶。林慧瑶大学学的是音乐教育
专业，毕业后在广州市番禺区开了
一家琴行。2016年，林慧瑶注册了
一家艺术公司，主要经营音乐培训
和售卖乐器。林慧瑶既是公司的法
定代表人、实际经营者，平日里也
负责钢琴教学。

林慧瑶同学生、家长们的关系
一直很好，给人感觉踏实能干，也
很有亲和力。有的学生练过一段时
间钢琴后没继续学了，但他们的家
长仍然和林慧瑶保持联系，有的还
和林慧瑶聊成了朋友。

2018 年 ，林 慧 瑶 的 琴 行 发 展
得不错，从一间店铺扩张到两间，
又进行了一次大装修。但这次扩
张花费了几十万元，运营资金出
现 了 缺 口 。琴 行 的 运 营 资 金 里 ，
除 了 人 工 、水 电 以 外 ，有 一 类 款
项 占 比 不 小 ，却 还 无 法 缩 减 ，甚
至希望这笔款项能越多越好，这
便是购琴款。

随着琴行的扩张，来培训的学
生变多了，家长买钢琴的也变多
了。学生家长买钢琴时，一架琴只
交一两千元的定金，剩下的等琴到
货了才会付全款。

而林慧瑶向钢琴厂家订货需要
付全款，订货周期从2周到2个月不
等，这也就意味着这段时间购琴款
是由她先行垫付的。买琴的客户多
了，虽然赚得也多，但琴行也就面
临比较大的资金压力。

因此，从2018年开始，林慧瑶
向亲戚、朋友以及关系比较好的学
生家长们提出一种合作购琴的模
式：琴行收到订单后，林慧瑶把该
订单需要的成本数额发给合作对
象，这笔钱由合作对象出，约定以
一个月为期，佣金为5%至6%。

在这种模式下，琴行如果正常
经营，林慧瑶还是能赚钱的，只不
过赚得少一点。一架钢琴的利润率
在 14%至 28%，除去佣金还有不少
的利润，而且成本压力比较小，林
慧瑶也可以放心扩大经营。

招生、卖琴，林慧瑶的生意越
做越红火，最早一拨尝到甜头的投

资者不仅自己继续投资，也拉来了
亲朋好友一起赚钱。林慧瑶的琴
行，高峰时期有十余名老师，180
名至 200 名学生，每个月琴行的净
利润能有数万元。

然而，一个意外打破了这个良
性循环。

2019年年底，林慧瑶的小儿子
出生，因为早产，小儿子在ICU住
了半个多月，花费了十几万元。而
当时，林慧瑶还有房子的首付得
还，需要在一年内还清50万元。面
对沉重的资金压力，林慧瑶起了虚
构交易以获得资金的歪念头。

而2020年，因疫情原因，琴行
停业了将近半年。家庭开支增加，
收入又锐减。2020 年 7 月，琴行复
工后，林慧瑶动员那些参加线上课
程的学生到琴行线下学习，但买琴
的人数依旧很少。于是，林慧瑶开
始虚构钢琴交易订单。

一方面，她去维系之前的“老
客户”，告诉合作过的投资者，琴行
复工后钢琴订购量大涨，需要更多
的投资款。由于此前的合作关系良
好，钱款一直能如约返还，“老客
户”都非常信任林慧瑶，觉得她诚
实可靠，加上利润可观，往往也都
追加投资了。

另一方面，林慧瑶也拓展新
的投资者。林慧瑶仔细经营着自
己的微信朋友圈，介绍琴行的钢
琴销售量有多么火热。但凡有人
点赞了她的朋友圈，她便去找他们
私聊，介绍她这个“合作购琴”的模
式。“新客户”听后表示有兴趣的，
也都会投资一些，如期拿到佣金
后，也慢慢保持稳定的投资，还会
推广给朋友。

在投资者中，有林慧瑶亲戚、
朋友、老乡、学生家长，甚至有的
学生家长已经离开广州了，仍然和
她保持联系并进行投资。林慧瑶的
闺蜜陈静恬也投了不少钱，她还给
亲朋好友等人拉了一个“钢琴接单
群”，有钱一起赚。林慧瑶那边发来
钢琴订单的照片，陈静恬便转发到
群里，群友陆续发送钢琴的型号缩
写，以表示认购。

钢琴订单量有限，所以“认
购”也得靠抢。“新单”一发，抢中

的沾沾自喜，没抢到的懊恼不已。然
而，看似红火的销售量，大部分是林
慧瑶虚构的。琴行卖出去1 台钢琴，
林慧瑶就能夸大到3 台。有真有假，
虚虚实实。所谓的“合作购琴”模式，
慢慢地也和钢琴关系不大了，成为一
个高回报的“数字游戏”。

不停地编造假订单

虚构钢琴订单来获得投资款
这种方式能长期继续，与林慧瑶
前期获得的信任有关。不少投资
者合作很多次后，后来都懒得取
回投资款，偶尔取点利息，剩下的
都放在林慧瑶那里，省得下次投
资还得转账。

这也就意味着，林慧瑶手里
实际掌握了大量钱款。哪怕没有
实际订单，她也能用别人的投资
本金去还他人的利息，剩下的钱
用于填补琴行经营亏损及个人投
资房地产。

但是，挪用的钱有朝一日总得
补回来。只要是有大投资者想要回
本金，林慧瑶就被迫拆东墙补西
墙，这让资金缺口越来越大。

而没有真实订单的话，这些
融资得来的钱也无法产生实际收
益。为了按时给合作对象还款，
林慧瑶也只能继续不停地编造假
订单，约定好的还款时间也开始
变得不准时。

这个“不准时”引起了一些投
资者的警觉，连陈静恬都在群里
说，“各位老板再次警惕！自己至少
保本！大家开始都是奔着赚点小钱
而已，别深陷泥潭不能自拔”。也有
群友说，“最近确实有点头脑发热
了，要收一部分回来”。

这期 间 ，有 投 资 者 质 疑 钢 琴
订单是否真实，毕竟钢琴从出厂
到运输，自始至终他们都没见过。
这时，林慧瑶也只好发送一部分
真实的订单截图以回应，而真实
订单的数量远少于她向投资者所
透露的。

但“警觉”的投资者撤回本金
的也越来越多，林慧瑶的还款压
力也随之增大。到后来，她只能通
过抬高佣金比例来留住投资者，
佣 金 比 例 可 达 10% ，而 佣 金 一 旦
抬高了，后续也很难有理由再降
下来了。

有人撤出便需要更多人投资，
没有人投资就被迫抬高佣金，抬高
了佣金仍然补不了漏洞，无法及时
还款，投资者更慌张更想退出，后
续更不愿意冒险投资。对于林慧瑶
而言，此时虚构的每一笔新订单，
无疑都是饮鸩止渴。

但林慧瑶明白，自己没有回头
路了。牵扯了这么多人，雪球越滚
越远，越滚越大，她甚至也数不清
还有多少待还的钱款。但她仍抱着
侥幸心理，想尽量拖延下去。然
而，当其中一名大投资者选择撤回
本金时，林慧瑶的资金链彻底断
裂，她知道自己瞒不住了。

2022年1月19日晚上，林慧瑶
提前编辑好了信息，准备跟所有投
资者说清楚这件事。当天晚上，还
有一个投资者到她家做客，林慧瑶
主动跟他说了自己虚构订单、现在
资金链断裂的事情。

第二天上午，林慧瑶选择自
首，她的丈夫替她报了警，警方到
家中后夫妻俩以及昨晚做客的投资
者一起前往派出所。在路上，林慧
瑶终于将编辑好的信息群发给了所
有投资者。

一开始，警方认为是民事纠
纷，让他们回去再协商一下。但收
到消息的投资者们炸了锅，居住地
离林慧瑶家近的，更是组团赶到她
家中，要求收回款项。

林 慧 瑶 手 里 拿 不 出 钱 ，寄 希
望于能和他们签订借款合同，按
银行利息计算还款利息，分期还
钱 。投 资 者 们 没 有 答 应 ，协 商 不
成，报警的人越来越多，警方将此
事立案侦查。

非法吸收公众存款2.4亿余元

2022年1月22日，林慧瑶被刑
事拘留，同年 2 月 28 日被逮捕。5
月26日，公安机关侦查终结后，将
此案移送至广州市番禺区检察院审
查起诉。

2022 年 10 月 18 日，番禺区检
察院以被告人林慧瑶涉嫌非法吸
收公众存款 罪 提 起 公 诉 。 因 发
现 新 的 案 件 事 实 ， 林 慧 瑶 非 法
吸 收 投 资 者 的 资 金 总 额 需 叠 加
计算，番禺区检察院于 2023 年 3
月变更起诉。

经审查，自 2018 年 至 2022 年
案发，林慧瑶借开设琴行的机会，
以合作投资购买钢琴赚取高额佣
金的名义，向数十名学员及家长、
社会公众吸收资金，累计非法吸
收 29 名投资者资金约 2.43 亿元，
且仍有 22 名投资者共计 1841 万余
元未兑付。

2023 年 4 月及 6 月，此案进行
了两次开庭审理。第一次庭审结束
后，林慧瑶还在看守所里向检察官
手写了一封长信，信中表示：“我知
道我现在说什么都无济于事，这事
的确是我做错了，错得很离谱，
（我）很迷失，很慌张！”

对于自己的犯罪行为，林慧瑶
认罪认罚。案发后，林慧瑶也将自
己的房产等资产变卖。

2023年6月29日，番禺区法院
作出判决：林慧瑶犯非法吸收公众
存款罪，判处有期徒刑十年，并处
罚金50万元，责令林慧瑶向各被害
人退赔1841万余元。

2024年初，番禺区检察院结合
此案，规范了涉众型犯罪的追赃挽损
工作机制，推动形成追赃挽损合力及
构建“追赃挽损+”治理模式，将追赃
挽损工作贯穿司法办案始终，努力提
升人民群众司法获得感。
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非法吸收公众存款2.4亿余元
朋友圈里的人为何要“抢着”上当

在一个名为“钢琴接单群”的群聊里，群主
时不时发来一张照片。照片拍的是笔记本手写抄
下的几行数字。紧接着群友反应迅速纷纷接龙，
生怕自己手速慢了抢不过。

他 们 发 送 的 消 息 也 很 简 洁 “336”“303”
“3168”……每条消息一经发出即意味着认领一笔
上万元的投资。

这究竟是多“划算”的买卖让大家一拥而
上？被投资者又是如何赢得大家信任，让她一个
普普通通的钢琴琴行老板，最后竟然能非法吸收
公众存款高达2.4亿余元？


